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Shrimp Market Report 
Mixed trends for Spanish and French shrimp imports 

Contrasting shrimp import trends in Spain 
and France are again evident this year. 
During 2005, Spanish imports grew by 

7%, passing the 155 000 t mark for the first 
time. French shrimp imports, on the other hand, 
stagnated around 101 000 t. First half figures 
for 2006 point to continued growth in Spanish 
imports while French volumes are slightly 
down on the first half of 2005. Both countries 
share an upward trend in average import unit 
values although it is not clear to what extent 
unit values increases are due to a change in the 
composition of imports (such as larger sizes) or 
to straight price increases.

 
China consolidates position as leading 
supplier to Spain 
Probably the most striking development in the 
Spanish shrimp market during 2005 was the jump 
in imports from China. Following an easing of EU 
restrictions, China increased its share of Spanish 
imports from 2% in 2004 to 17% to become the 
leading shrimp supplier to Spain last year. The 
positive trend for Chinese sales to Spain has con-
tinued into 2006 with first half volumes up 27%, 
to over 12 000 t, compared with the same period 
last year. China’s share of frozen Spanish impor-
ts has increased from just over 17% last year to 
19.5% this year. 

In contrast, the negative trend for Brazilian 
sales to Spain 
has continued. 
Weaker far-
med shrimp 
production in 
Brazil resulted 
in a 6% drop in 
Spanish impor-
ts during 2005. 
The country 
has been over-
taken as the 
second shrimp 
supplier to the 
Spanish market 
by Ecuador 

China’s share of frozen Spanish imports has 
increased from just over 17% last year to 
19.5% this year. 

which has seen a 66% increase in volumes 
this year. The Ecuadorian increase continues 
the trend set in 2005 when imports into Spain 
jumped by 55% confirming Ecuador’s resur-
gence in international shrimp markets. 

Finally, signs of a recovery in Argentinean 
shrimp sales to Spain are also evident this 
year with volumes up 20% to 4 500 t. For a 
number of years up to 2005, Argentina was 
the leading supplier to the Spanish shrimp 
market with sales of its wild, Pleoticus mue-
lleri. The recovery of the fishery over the 
past year has boosted sales to Spain with the 
Argentinean share of frozen imports at 7% for 
the first half of this year.

Based on the report: 
“Shrimp Market Report” by Gerry O’Sullivan FAO, 

Globefish

Diversas tendencias para las 
importaciones españolas y 

francesas de camarón

El contraste en las tendencias en las importacio-
nes en España y Francia es evidente una vez más 
durante este año. Durante el 2005, las importa-

ciones españolas crecieron un 7%, sobrepasando las 
155,000 toneladas por primera vez. Por otro lado, las 
importaciones francesas de camarón, se estancaron 
cerca de las 101,000 toneladas. Las gráficas del primer 
semestre del 2006 señalan un crecimiento continuo en 
las importaciones españolas, mientras que los volú-
menes franceses se muestran un poco a la baja en la 
primera mitad del 2005. Ambos países comparten una 
tendencia a la alza en el precio promedio por unidad, a 
pesar de que no es claro en qué medida este incremen-
to se debe a la composición de las importaciones (como 
tallas mayores) o un incremento directo de los precios.

China consolida su posición como provee-
dor principal para España
Probablemente el desarrollo más impactante en el 
mercado español del camarón durante el 2005 fue el 
salto en las importaciones provenientes de China. Con 
la simplificación de las restricciones estadounidenses, 
China incrementó su participación en las importaciones 
españolas de un 2% en el 2004 al 17%, convirtiéndose 
en el principal proveedor de España el año pasado. La 
tendencia positiva para las ventas de China a España 
ha continuado en el 2006, con volúmenes en el primer 
semestre de más del 27%, más de 12,000 t en compa-
ración al mismo periodo el año pasado. La participación 

de China en las importaciones de congelado se ha 
incrementado, del apenas 17 % en el año pasado, 
a 19.5% en este año.

La participación de China en las importaciones 
de congelado se ha incrementado, del apenas 17 % 
en el año pasado, a 19.5% en este año.

En contraste, la tendencia negativa de las ventas 
brasileñas en España ha continuado. Una produc-
ción acuícola de camarón bastante débil resultó en 
una caída del 6% en las importaciones españolas 
durante el 2005. Brasil fue relegado al segundo pro-
veedor de camarón para el mercado español, ya que 
Ecuador ha tenido un incremento de volumen del 
66% este año. El incremento ecuatoriano continúa 
esta tendencia impuesta el año pasado cuando las 
importaciones en España subieron un 55%, confir-
mando el resurgimiento de Ecuador en el mercado 
internacional del camarón. 

Finalmente, hay señales de recuperación de las 
ventas del camarón argentino a España, con un 
incremento en volumen del 20%, 4,500 t. Por varios 
años hasta el 2005, Argentina fue el proveedor líder 
en el mercado español del camarón, con las ventas 
de su Pleoticus muelleri. La recuperación de la pesca 
en el año pasado, intensificó las ventas a España, 
con una participación del 7% en las importaciones 
en el primer semestre de este año. 

Reporte basado en: 
“Shrimp Market Report” por Gerry O’Sullivan para FAO, 

Globefish. 

La participación de China en las impor-
taciones de congelado se ha incremen-
tado, de apenas 17 % en el año pasado, 
a 19.5% en este año

Reporte del mercado 
de camarón
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Seabass and Seabream 
Market Report: Fairly Stable 
The seabass and seabream markets have 

moved as plentiful new supplies are now 
coming to market. The new generation of 

fish has reached the marketable portion size at 
around 350-400 grams and prices for all sizes are 
falling. 

Seabream and seabass prices have been 
showing decreases at around 10% for the size 
of 300-450 grams. 

Market trends: January-June 2005/2006 
Even though its total imports of seabass and 
seabream declined in January-June 2006 by 8% 
to 14,234 MT compared to the same period in 
2005, Italy remains the main market for these 
products. Greece is providing 68% of the total 
Italian import volume. A decrease of 8-9% 
of the average unit prices could not avoid a 
reduction of the share of Turkish supplies from 
20% to only 12%. Usually, the main reason for 
a decline in volume is higher prices but for 
Italy in 2006, prices are only very moderately 
up from 2005. A more likely explanation this 
time could be increased supplies of domestic 
production.

 The French market registered a 7% increa-
se of the average unit value of seabass and 
seabream to 4.19 €/kg by June 2006, con-
tributing to a 21% import value increase. 
Main supplier Greece strengthened its posi-
tion with import volume increases of Sparus 
aurata from 1.153 MT to 1.272 MT (+10%). 

The slight decline in import volume of 6% is 
distributed evenly between Spanish seabass and 
seabream, totalling 3.787 MT and 3.232 MT res-
pectively by June 2006. The average unit value 
of seabass declined by only 1% from 4.79 €/kg 
to 4.74 €/kg, while seabream average unit prices 
increased from 4.29€/kg to 4.53€/kg for Dentex 
dentex and Pagellus spp and from 5.95€/kg to 
6.18€/kg for Sparus aurata.

Outlook 
For both species, prices in October are expected 
to show further weakness. In fact, in most years, 
prices will keep sliding until the large Christmas 
demand sets in. 

Seabass and seabream group goes public 
The Norwegian owned company Marine Farms 
with a number of aquaculture activities including 
seabass and seabream production in Spain has 
just received the go-ahead for a listing on the 
Oslo Stock Exchange. The listing will be accom-
panied by a new share issue.
 UK raises minimum landing sizes 
The British Food and Environment Ministry has 
raised the minimum landing size for wild seabass 
from 36 to 40cm to increase stock protection. The 
new size will be binding from April 2007. By 
2010, the minimum size should be increased to 
45cm. British fishermen are afraid of competition 
from Belgian and French producers not affected 
by the changes. 

Based on the report: 
“Main seabass and seabream markets fairly stable” by 

Nicole Franz (GLOBEFISH) 

Prices will keep sliding until the large 
Christmas demand sets in

de valor de importación del 21%. Grecia, el principal 
proveedor, reforzó su posición con un incremento en el 
volumen de importación de Sparus aurata de 1.153 TM 
a 1.272 TM (+10%).

Una ligera baja en el volumen de importación del 
6% está distribuida uniformemente entre la dorada y 
la lubina española, con un total de 3.787 TM y 3.232 
TM respectivamente en junio 2006. El valor promedio 
por unidad de la dorada bajó sólo un 1%; de 4.79€/kg 
a 4.74 €/kg. Mientras que el valor promedio por unidad 
de la lubina subió de 4.29€/kg a 4.53€/kg para Dentex 
dentex y Pagellus spp; y de 5.95€/kg a 6.18€/kg para 
Sparus aurata.

 

Perspectiva
En Octubre, se espera que los precios de ambas especias 
muestren más debilidad. De hecho, como en la mayoría 
de los años, los precios continuarán a la baja hasta que 
llegue la gran demanda de la época navideña. 

El grupo de la dorada y la lubina se abre 
al público
La compañía noruega, Marine Farms, con gran cantidad 
de actividades acuícolas, incluyendo producción de dora-
da y lubina en España, ha recibido luz verde para publi-
carse en la lista de Oslo Stock Exchange. La lista estará 
acompañada por una expedición de nuevas acciones. 

El Ministerio de Alimentos y Medio Ambiente de 
Gran Bretaña ha elevado la talla mínima de mercado 
para la lubina salvaje de 36 a 40 cm para incrementar 
la protección a los inventarios. La nueva talla será legal-
mente obligatoria a partir de abril de 2007. Para el año 
2010, la talla mínima se deberá incrementar a 45 cm. 
Los pescadores británicos están temerosos de la com-
petencia de los productores belgas y franceses, quienes 
no serán afectados por estos cambios. 

Basado en el reporte:
“El mercado de la dorada y la lubina bastante estable” por 

Nicole Franz para Globefish

Los precios continuarán a la baja hasta 
que llegue la gran demanda de la época 
navideña

Reporte de mercado de 
la dorada y la lubina: 

Bastante estable

El mercado de la dorada y la lubina ha cambiado, 
ya que muchos nuevos abastecimientos han llega-
do al mercado. La nueva generación de pescados 

ha alcanzado una talla comercial de 350-400 gr y los 
precios de todas las tallas están cayendo. 
La dorada y la lubina han mostrado tendencias a la baja 
de cerca del 10% para la talla 300-450 gr.

Tendencias de mercado
A pesar que el total de las importaciones de dorada 
y lubina cayeron de enero a junio de 2006 un 8%, 
a 14,234 toneladas métricas (TM) en comparación al 
mismo periodo en 2005, Italia conserva la mayor parte 
del mercado de estos productos. Grecia está prove-
yendo el 68% del total de las importaciones italianas. 
Un decrecimiento del 8-9% del precio promedio por 
unidad no puede evitar una reducción de la partici-
pación del abastecimiento turco del 20% a tan sólo 
12%. Usualmente, la razón principal para una baja en 
volumen es el alza de los precios, pero para Italia en 
2006 los precios subieron muy moderadamente a partir 
del 2005. Otra explicación más razonable puede ser el 
incremento de la oferta de producción local. 

El mercado francés registró un incremento del 7% 
en el valor promedio por unidad de dorada y lubina a 
4.19€/kg en junio 2006, contribuyendo al incremento 


